
0 粉絲 0 經驗的快速成交術

3年內知識付費變現累計破2億台幣

你永遠不知道自己有多值錢

把你的價值打造成破億的線上事業
一份專門給普通人和老闆的線上課程打造指南

3年內知識付費變現累計破2億台幣



1.利用網路賺錢的核心公式
2.什麼是適合你的網賺項目？

1. 課程定位
2. 測試產品
3. 課程定價

3.為什麼它是最適合普通人的創業方向？
4.知識付費為什麼一直存在商機？

全球旅居的網路創業家——小船
學員成績及見證
網路事業的邂逅

成為超級個體

什麼樣的人適合做知識付費？
我有拖延症，如何快速把課程做出來？
我總擔心自己教不好，或者課錄不好？
我不夠專業還能做知識付費嗎？
我想做知識付費，但好像我沒什麼可教的？
會不會被人說割韭菜？
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不管在任何時代，賺錢就是提供價值所獲得的結果。你能解
決的問題越痛，價格越高；能提供給越多人，你就越賺錢。

我知道你領取這本電子書一定是對如何在網路上賺到更多錢
感興趣，所以我會在這本書裡我會教你在這個時代賺錢的底
層邏輯，為什麼說線上課程是普通人實現收入倍增的最好途
徑，也會教你如何挖掘你的價值，包裝你的價值成為能賣破
億的線上課程。

如果已經是老闆，已經有明確的價值和提供的服務，或者已
經篤定要做線上課程的同學可以直接從第四章：做課&賣課
SOP開始，當然我還是希望你有空杯心態，從頭開始完整
和深入地了解把你的價值倍增的秘密。

01前言（必看！）
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按此追蹤小船 IG
@littleboattan

按此訂閱 YouTube
LittleBoatTan小船

按此添加 小船 LINE
@littleboattan

關注小船

https://bit.ly/3OFznhG
https://bit.ly/3OFznhG
https://bit.ly/3OFznhG
https://bit.ly/3gGSxr8
https://bit.ly/3gGSxr8
https://bit.ly/3gGSxr8
https://bit.ly/3Us8ZJL
https://bit.ly/3Us8ZJL
https://bit.ly/3Us8ZJL


我是一名數位網路創業家。
可能很多朋友不認識我，自我介紹一下：

孵化眾多1～3個月內變現百萬博主

實操經驗多

02嗨！我是小船
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創業領域頭部個人品牌

100+不同領域線上課程背後導師

知識付費變現累計破2億台幣

01

02

03

04

05

創辦華語圈最大 YouTube 課程

見的課程多

學員有成績

自己有結果

課講得不錯(7000+學員) 

(深耕4年)
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以下是《YouTube 金牌運營秘笈》的真實案例：

學
員

成
績

及
見

證

https://bit.ly/3FZ53vZ
https://bit.ly/3FZ53vZ
https://bit.ly/3FZ53vZ
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以下是《S.T.A.R 創課系統》真實輔助過的案例，他們
都是加入 1 ~ 3 個月就破百萬業績的案例拔萃： 學

員
成

績
及

見
證

0基礎狀態加入STAR，2個月破百萬

0基礎開始 3 個月破百萬，5 個月突破 170 萬

無任何做課程經驗，加入 3 個月後破百萬業績

洛杉磯的20 年房產投資專家，不到 3 個月破百萬

澳洲頂級金融顧問服務，不到 3 個月輕鬆破百萬

36天突破100萬 “從未想過賺錢可以這麼快，
這麼多”

https://bit.ly/3gJyRD2
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https://bit.ly/3ATM5Ur
https://bit.ly/3ATM5Ur
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我認為自己是一個很熱愛生活和探索的人，從 19 歲環遊東
亞的時候就立志日後必要從事獨立自由的工作，因此從那時
起便開始專研網路行銷的知識，由 4 年前月薪只有一千多
美金到現在做到了網路變現累積超過 2 億台幣的成績。如
果你問四年前的我跟現在最大的分別是甚麼？我學懂了如何
利用網路的槓桿，有效地把我的價值同時展現給跟很多人。

現在靠著擅長的網路行銷、銷售漏斗和 YouTube 運營模
式，在 2 年的時間裡，我採用了系統化的策略，建立了年
收  7 位 數 美 金 的 事 業 ， 也 成 為 了 知 識 付 費 賽 道 的 頭 部 老
師，獲得了 Teachable 公認大中華圈所有國家的銷量第一
名，也獲得了 2 枚 Clickfunnels 百萬美金獎牌，旗下有
8000多來自全世界的網路行銷圈內人成為我的用戶，同時
也孵化了眾多1～3個月賣課百萬的博主。

這幾年來我有輔導各行各業各領域做知識付費獲得巨大結果
的案例（點此查看），這本書會結合知識付費頭部運營的經
驗告訴你，如何製作課程，從前端的定位到後端的交付維護
該如何落地，希望可以幫你走得更遠。

網路事業的邂逅
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https://bit.ly/3ATM5Ur


說到價值，不得不提我一位朋友的閨蜜，她是開會計事
務所的，開了快6年了。20年的時候受到疫情衝擊效益
特別不好，天天入不敷出。我問她：「你不把事業搬到
線上嗎？」她一愣，說：「我們一直以來就是做線下的
呀，我們又不懂線上。」

一年後她隔壁的同行成功開了一個小紅書分享會計知識
內容，還做了一套線上課程，雖然價格不貴，但是用錄
播課的方式自動收學員，來篩選信任他的客戶，又從中
間轉化更高階的客戶，來找他做企業咨詢。據說那位朋
友的閨蜜後來關了店舖跑去隔壁面試了。

賺錢的公式永遠都是：

07

你永遠不知道你多有價值

1. 利用網路賺錢的核心公式
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如何從0只用4週開始賣出課程三個月破百萬？他們是怎麼做到？

價值 收入數量x =

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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當別人都在積極利用網路建立線上事業，賺得盆滿缽滿
的時候，你不這麼做就是等著在被別人輾壓。不管是個
人還是公司都是一樣。

這 幾 年 每 當 雙 十 一 的 時 候 ， 大 陸 就 有 幾 位 博 主 特 別 的
火，他們就是李嘉琪、薇婭和其他的頭部帶貨主播。我
相信你一定聽過他們的名字。他們每個人靠著直播帶貨
幾天時間就能創造100億人民幣的業績。

這 是 什 麼 概 念 ？ 他 們 能 完 全 輾 壓 一 個 上 千 人 的 中 等 企
業。但要知道本質上他們正在做的事情就是產品的介紹
和銷售，跟商場裡面銷售化妝品的櫃員所掌握的技能和
價值是一模一樣的。

唯一的不同是他們不是在櫃檯上班的售貨員，只把價值
和技能賣給老闆一個人。而是利用網路把自己的價值無
限 觸 及 和 提 供 給 了 更 多 人 。 當 你 懂 得 不 要 再 拿 時 間 換
錢，而是得把自己的經驗技能，或者任何有價值的一面
搬到網路上來的時候，你的收入就沒有了天花板。

你
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價

值
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把1個課程長青的賣N年的秘訣網路創業0經驗？看看他們怎麼說

想了解如何變現你的技能？

預約跟小船團隊的免費一對一咨詢

如果希望開拓你的網路事業，但不清楚你的技能是否具備
做成線上課程的潛力，現在就可點擊下方按鈕跟我們預約
免費咨詢。我們會根據你的現況，給予針對性的建議，釐

清你的創業方向，做出最適合自己的決定。

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87
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如何做出賣到百萬美金的線上課程數週內回收現金流的案例

提起互聯網賺錢項目，好像有很多，究竟哪一個方向最
適合自己呢？以下是五項常見的網賺項目分享給你參
考，有一些更是我曾嘗試過的項目：

2. 什麼是適合你的網賺項目

五項常見的

網賺項目

無腦項目

虛擬投資
電商

自媒體

線上課程

第一：無腦網賺，就是無腦幫別人在FB群組貼廣告，
一個帖XX元，或者點一個鍵就能賺XX的那一種，特點
是不用腦。這種在互聯網早期的時候還能賺一點，但是
現在完全不推薦。

第二：虛擬投資，前一段時間的 NFT 投資和虛擬貨幣
投資，就是很好的例子。你會發覺到絕大多數人只是在
投機，很多人連 NFT 都弄不清就一腦子衝進去，行情
不好的時候跳樓的一大片，本質上也是憑運氣，風險非
常大。

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


第三：電商，就是在網路上銷售實體產品，比如可以透
過亞馬遜等平台銷售。這很不錯，不過問題是如果你只
是倒買倒賣的中間商。你起到的只是價值的「傳達」，
貨源不是自己的，網上也不止你一人在賣這個產品，如
果單靠電商可以賺到 20% 以上的利潤就很不錯了。

第四​：自媒體創業，就是經營 Youtube、IG，這種自
媒體頻道，靠輸出內容吸引流量，最終透過這些流量變
現的手法。我的金牌課程有一個學員叫北海道女婿，經
營的旅行公司好幾次瀕臨破產。後來他把他在北海道的
日常拍成了影片，結果觀眾越來越多，現在他只靠賣手
信都能每年收入過億。

這就是利用了網路來傳遞了自己的價值，你的生活只要
有人感興趣，有人覺得想看，那也是價值。而且自媒體
的興起，我們每個人都可以把自己的內容，自己的思
考，和生活放在網上，當你有影響力和流量，就可以接
廣告，賣虛擬的或者實體的產品，甚至給自己的生意免
費引流。

如 果 你 想 深 度 學 習 經 營  YouTube ， 短 時 間 內 打 造 起
YouTube 頻道，可以參考我的課程《YouTube 金牌運
營秘笈》。

10
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掌握不打廣告的自動化銷售模式三個月破百萬？他們是怎麼做到？

https://bit.ly/3FDaWO5
https://bit.ly/3FDaWO5
https://bit.ly/3FDaWO5
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


11

你
永

遠
不

知
道

你
多

有
價

值
Copyright ©

 Influspow
er LLC | 版

權
所

有

打造高單價持續盈利的線上課程他們如何成功先賣後做課程？

第五：線上課程，也是我最為推薦的網賺項目。如果你
有一項技能或者經驗可以教別人，線上課程絕對是你最
好的創業方向。因為這等於把你的價值打包起來，成為
一套解決方案賣給別人。你一旦你打造成功，就可以永
遠地出售，而且可以利用網路全自動進行交易，真正意
義上的被動收入，而且因為沒有人工，不需要物流和設
備，把 80% 以上的利潤都留住歸你自己。

我19年的時候開始經營 YouTube，曾經用了10週突破
10萬訂閱，當時我把運營 YouTube 的知識和經驗總結
成一套線上課程，就是上面提到的《YouTube金牌運
營秘笈》。

短短3年時間做到了將近400萬美金的業績，收了超過
7000個學員， 利潤率高達 85% ，成為了Teachable這
個平台官方承認的，包括台灣，香港，馬來西亞，新加
坡等等，整個大中華圈所有國家銷量第一名。我也拿到
了 2 個 Clickfunnels 的百萬獎牌。

僅客戶信用卡收款數字
未包含其它的收款渠道

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


12

你
永

遠
不

知
道

你
多

有
價

值
Copyright ©

 Influspow
er LLC | 版

權
所

有

把1個課程長青的賣N年的秘訣成功學員都做哪些領域？

當 然 我 教 過 的 學 員 也 是 ， 具 體 可 以 在 這 裡 查 看
《S.T.A.R 創課系統》培養的案例。這裡有很多3個月
內就破百萬的案例，甚至一單成交就收回課程費用的案
例。如果你想要知道如何從 0 打造一套賺錢的線上課
程，我為你準備了一部免費公開課，是一小時深度教
學，點擊這裡註冊。

馬來西亞跟新加坡第一
經營的是英文市場

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
https://influspower.com/star-course-review/
https://bit.ly/3ATM5Ur
https://bit.ly/3ikeRqM
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如何做出賣到百萬美金的線上課程0經驗？看看他們怎麼說

認識知識付費賽道
下一步，我們來探索商業的底層邏輯， 你知不知道在
我老家廣州，有非常多隱形的富豪，他們穿著人字拖和
短褲就上街去買菜了， 但是他們銀行理裏的財富可能
是我現在的好幾倍。這一點都不誇張。這群人也不是什
麼老闆，不是富二代，不是博士。只是因為他們在90年
代做對了一件事——買房。

當時大家投資房產的意識並沒有後來那麼強，這群人有
可能單純是跟風買的，有可能只是當時有點錢沒地方花
碰巧買了房。難道是因為他是天才，跟你不一樣嗎？不
是，他們只是運氣好，剛好碰上了一個房產利好的時
代。

所以有一件事顯而易見：你選擇的賽道比你的努力更重
要。知識付費市場未來的份額會變得有多可怕？

就拿知識付費剛崛起的大陸市場來說好了，20年才300
多億人民幣，21年就700億。

我這麼說你可能沒感覺，現在知識付費市場比全中國14
億人的電影總票房還要大！電影行業你說門檻高參與不
了，知識付費人人都可以參與了啊。

2021年中國知識付費用戶規模已達4.77億人，預計22
年即將突破5億，西方國家知識付費市場就不用說了，
你看它就沒停過野蠻生長。

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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掌握不打廣告的自動化銷售模式數週內回收現金流的案例

23年開始Youtube官方都要進軍知識付費這個領域了。
YouTube 在 官 方 部 落 格 宣 布 近 未 來 會 推 出 教 育 播 放
器，提供給所有創作者開免費或者付費課程的途徑。

這是一個好消息也是一個壞消息。好消息是，這等於側
面承認了知識付費是一個創業風口。壞消息是，當你聽
到 這 個 消 息 的 時 候 ， 表 示 這 個 風 口 的 大 門 正 在 緩 緩 關
上，因為加入此賽道的人只會越來越多。

錯過這個風口，未來幾年就會像現在每天都後悔為什麼
10幾年前沒買房子。只要你願意把握新商機，人生就有
可能從此被改變。

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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打造高單價持續盈利的線上課程三個月破百萬？他們是怎麼做到？

為什麼我推薦嘗試這個商業模式，而且大部分人都能夠
把這個商業模式做好？

因為從創業的角度看，它是對於普通人，即便是1個人
最低門檻可以開始的創業了。

我想先說說這個商業模式的好處：

3.為什麼它是最適合普通人的創業方向？

03 04

0201 把你的興趣
和擅長變現

打造你的影響力
持續賺錢

收入沒有天花板 交付流程很簡單

最終可以讓你透過1門課，1個人，1個社群，成為1個
超級個體。

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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如何從0只用4週開始賣出課程他們如何成功先賣後做課程？

創業小白經常會踩的坑就是不會選模式和產品。
賣實體產品，有庫存，無法自動化，裂變效果差、交付
複雜，也沒有利潤率的概念。

線上課程可以避開上面所有的難題。

任何賺錢的事業不外乎實現三件事：

第一步
找到一群願意付
費的人

第二步
找到他們願意付
費的理由

第三步
打造一個沒有
阻力的付費渠道

找到願意付費的人就是你能夠幫到的用戶，而付費的理
由就是能夠解決他們的問題，也就是你的課程產品。

想4-6週內打造
不靠廣告·自動盈利的線上課程？

預約跟小船團隊的一對一戰略咨詢

如果你都想快速經營1個長青自動化銷售的線上課程，賺
取無天花板的收入，但是苦苦掙扎不知道如何打造，現在
立即點擊下方按鈕預約1v1免費戰略咨詢，我們會根據你
的現況和目標，了解是否能幫到你走一條更快成功的路。

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87


17

 認
識

知
識

付
費

賽
Copyright ©

 Influspow
er LLC | 版

權
所

有

如何做出賣到百萬美金的線上課程成功學員都做哪些領域？

還記得我一開始說的公式嗎？

普通人也可以做課程嗎？

只要是能夠幫助別人提升，幫助別人解決問題的就是有
價值的。例如像是：

價值 X 數量 = 收入

3.

1. 2.

技能類 興趣類

商業類

化妝課、演講課、
銷售課、管理課、

財稅課

吉他課、鋼琴課、
繪畫課

創業課、SEO課、
社群媒體課

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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掌握不打廣告的自動化銷售模式0經驗？看看他們怎麼說

你煮飯很厲害，那一定會有想要學廚藝的主婦，想要精
進技巧的廚師等等需要你的教學。

或者你在海外生活，熟悉當地的企業文化，那你完全可
以出一套如何在你的國家面試找到工作的課程，甚至是
高單價一對一諮詢。

或者你情商很高，知道如何交朋友，處理人際關係，這
也是不錯的方向。因為一定有人因此困擾。每個人都會
有閃光點，都有屬於自己的價值，這些很可能就是你的
金礦。

可是我不是專家，能夠出課程嗎？

我問你，你給國中生教數學，你會去請一個大學教授來
嗎？是不是請一個成績好的高中生來教會更能幫助這位
國中生提高成績呢？用戶要的是解決問題。

家庭主婦需要一個獲得過米其林獎的廚師教她怎麼做紅
燒鯉魚嗎？

女生要學會10分鐘化好彩妝，需要好萊塢化妝師教嗎？

我想要學如何運營 Facebook 粉專，我一定要找 Meta
公司的高管來教我嗎？不必吧，我只要找已經做過，比
我有成績的人就可以。所以大部分時候你是不是專家跟
他無關，你只要能解決他的問題就是有價值。

你是個專家你說的東西太深奧她聽不懂，反而一文不
值。因為客戶要的是解決問題。

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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打造高單價持續盈利的線上課程數週內回收現金流的案例

我有位學員，叫 Ethan，他是做 Tiktok 電商課程的。
他開始做電商的線上課程的時候他的電商才剛起步，但
是他把他摸索經營電商的方法分享出來，就足夠幫助一
大票剛起步不如他的人，帶領他們一起進步。Ethan 6
月份開始接受我們的指導加入 《S.T.A.R 創課系統》，
9 月份突破 100 萬台幣，用的就是我們的做課方法。

更甚至，有時候你不認為是價值的地方，也是價值。

這個帳號叫 晶晶識字，她在抖音做分享和直播來教成年
人怎麼識字，99塊人民幣的課，賣了3689人
一共賺了 36萬，大概 160萬台幣。

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
https://bit.ly/3u2ZPII
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如何從0只用4週開始賣出課程三個月破百萬？他們是怎麼做到？

都2022年了，連字都不認識的人，如果不是她在賣這個
課程，我都沒想到原來文盲那麼多。掃盲教育，功德無
量，她造福了一批錯過了基礎教育的人。

我希望你可以從這個案例裡面得到這樣的啟發，我們很
容易活在自己的認知的世界裡面，如果你自己和身邊的
人都過得不錯，就會忽略了很多底層的需求。

所以知識付費真的有非常多的機會，晶晶幫助了這麼多
人，給社會帶來正向的能量，自己也賺了160萬。

很多人覺得自己什麼都不會，會的東西也不夠資格教別
人，其實只是你妄自菲薄，低估了自己的價值。說實話
一個人活到成年，完全找出來一個沒有任何價值的例子
還真不容易。

所以，我們每個人其實都有自己獨特的價值。我們缺的
不是價值，而是發現價值的眼光。

如果你實在找不到，教你一個方法，問自己三個問題：

我的生活，技能，特徵，有什麼與眾不同的地方？1.

2.

3.

我的朋友會向我求助什麼？我曾經幫助過什麼人什麼事？

這些價值是否有更多人需要？是否有更多人等待着我的

分享？他們是誰？

先把這些理清楚，慢慢你就會有頭緒。

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


具體講線上課程怎麼做怎麼賣之前，先說為什麼我推薦
這個商業模式，而且大部分人能夠把它做好。

我想在這裡給你分享一個真實的故事。

幾個月前，我開始經營一個新的培訓《S.T.A.R 創課系
統》，裡面有一個想做精油課程的同學，怡霏。

她的領域一句話總結是「怎麼賣魔法精油？怎麼賣蠟
燭？」

我想問你，你是不是以為需求很大的課才好賣？
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很多人都覺得這種領域太冷
門的時候，她聽了我公開課
的一些案例之後，
2～3個月前決定做了1門精
油領域的課。

她用了3個星期，就成交了
14萬台幣，到目前為止，僅
用3個月時間，怡霏已經賣破
百萬。

打造高單價持續盈利的線上課程0經驗？看看他們怎麼說

https://bit.ly/3VeSsd5
https://bit.ly/3VeSsd5
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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這說明了知識付費這件事，很多人、很多領域都可以經
營。

如果你現在是有收入的，哪怕是上班的薪資，你多多少
少都有點技能，不然老闆也不會僱用你。任何一件事裡
面都有知識和經驗，這就可以賺錢了。

為什麼？一般的學校教育是讓你去學一堆理論，又不注
重實戰。一門真正有用的課程，能夠從根本上提高解決
問題的效率。

比如醫生吧，學好醫學真的需要你一輩子的時間沈澱，
你也不會為了解決自己的喉嚨痛，去學做喉嚨痛藥的方
法吧？

這個時候最好的選擇就是諮詢醫生，讓醫生賣你一套治
病的方案和產品，你吃藥就好了，治好了你就不用天天
抱著藥睡覺了。

這就是以解決問題為導向。知識付費課程就是這樣的。
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每 個 人 的 精 力 和 時 間 都 有 限 。 解 決 問 題 就 是 要 講 究 效
率。我們都是希望越快越好，越有效越好。

知識一直都在，知識付費行業加快了知識的傳播，是很
有 社 會 意 義 的 。 這 就 是 即 便 你 做 不 做 ， 知 識 付 費 很 合
理，而且商機都會一直存在的原因。

如何從0只用4週開始賣出課程數週內回收現金流的案例

“每一套課程就是一套治療方案，就是你提供的藥。”

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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做課 & 賣課SOP板塊

1. 課程定位
如果你有認真吸收前面的章節，你就明白做一門變現能
力很強的課程，第1步的SOP肯定是從「挖掘商機」開
始，挖掘你能解決的問題，我們也叫它「定位」。

我把它放第一個來說，是因為我們都知道：

選擇大於努力，定位定終生。

如果你的定位選得不好，你的市場競爭可能會很激烈，
比較難變現。

那麼定位如何選呢？ 

下面我給你3個我會用的方法：

做
課

 &
 賣

課
SO

P板
塊
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方法一 找過去的自己很想要的東西

比如說，我的第一個線上課程《YouTube 金牌運營秘
笈》，就是3～4年前的我自己很想要的產品。

當時我從0經營 YouTube 頻道，還在摸索最好的變現
方向，不知道怎麼獲得精準流量，找不到一個很好的方
法，很迷茫，浪費了很多時間。

把1個課程長青的賣N年的秘訣三個月破百萬？他們是怎麼做到？

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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之後我不斷的做，自己終於做出了結果，然後我就花了
一段時間，把這一套出結果的方法論提煉出來，成為了
《YouTube 金牌運營秘笈》。

果然剛上架2個星期就成交了270個學員，一共回收了9
萬美金。
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為什麼會有這個成績呢？

挖掘過去自己很想要的產品，你的理想客戶就是類似你
自己的人，你是不是最了解你自己？

你賣給過去的自己那群人，他們非常容易跟你共情和產
生信任。就像我的用戶都見證到我是怎麼一步步成長起
來的，真實且有說服力。他們又像是過去的我自己，之
所以被我吸引，是因為他們也遇到過同樣的問題。

你不要以為自己的特質很特別！

全世界有77億人，總有人跟你同頻，有跟你一樣的煩
惱。

找到他們，就是你的商機。

如何做出賣到百萬美金的線上課程他們如何成功先賣後做課程？

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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什麼叫趨勢？

比方說網路行銷領域。幾年前都是SEO課，但現在獲客
的 方 式 改 變 了 ， 很 多 人 意 識 到 做 有 機 自 然 流 量 的 重 要
性，所以市場上越來越多自媒體課。

後來，大家發現直播帶貨的成交效果更好，現在有了更
多教你做直播的課。同理，像NFT課和加密貨幣課，也
集中在2021年爆發性增長。

如果你是在一個下落面的一個點，即便再努力，你只是
一個下落面上稍微緩慢的點而已。
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因此，在你的領域剛好有什麼流行的話，可以結合這一
點來去做課程，你的課程會更好賣。

方法二 做好賣的課程一定要抓趨勢

方法三 找對標帳號

它有2個含義。第一，判斷你想做的線上課程有沒有市
場，沒有市場你就沒有必要做了。

第二，有什麼線上課程是賣得比較好的？

調查的方向肯定是面向全世界、全平台的。

打造高單價持續盈利的線上課程成功學員都做哪些領域？

“如果你是一個上升面上的一個點的話，即便你不
是特別努力，你也會被帶著往上飛。”

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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那你去調查要調查什麼呢？

我通常做市場調查的側重點是，市場的售價、銷量、品
牌人設、用戶畫像和交付形式。

看看有沒有同業者賣相關課程？售價多少？銷量多少？
來推測市場目前變現的天花板。

不過要提醒一下，找對標帳號不一定要找同行，是找跟
你用戶群更接近的人。

舉個例子，人人都想提高收入，但這裡面也最少分2批
人：
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我面向的是後者，認知比較高，業績目標也高的人。

比如，有另一個人教你怎麼變現，聊小白的問題，項目
的預期業績也不高，明顯跟我的目標不是同一批用戶。
我不會成交那批用戶，那批用戶也不會選擇被我成交。

即便想做同領域的課程，用戶群不一樣，競爭不一樣，
業務邏輯也不一樣。

所以大家要找對標課程和帳號，要以用戶為出發點。

那找對市場，做好定位的好處是什麼？

我舉一個案例分析，你就能一目了然。

2

想輕鬆下個月多賺
1000美金的人

1

不怕辛苦做到百萬
美金事業的人

如何從0只用4週開始賣出課程0經驗？看看他們怎麼說

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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這是我的1個學員 Lisa。她是數據分析領域的從業人，
做的是教人轉職數據分析行業的課。

她的課程賣4萬台幣，從0只用了3個星期，規劃好課程
賣完第1輪，成交了18位學員，變現了72萬台幣。目前
為止已經變現了100萬台幣。
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我來分析一下她是怎麼做到的。

首先她的定位是什麼？教人轉職的課程。
那為什麼是教人轉職呢？

她 的 專 業 是 數 據 分 析 ， 也 有 能 力 把 用 戶 群 定 成  to B
(Business) ， 教 企 業 「 如 何 分 析 某 某 商 業 數 據 」 之 類
的，但她沒有這麼做。

之前團體輔導時，我有跟她說過，因為這個市場上想從
非本科專業轉正職的人群更多，痛點也更大。

而 且 她 自 己 本 身 就 是 非 本 科 系 成 功 轉 職 數 據 分 析 行 業
的，所以她更能理解想要跟她一樣路徑轉職的人，他們
的想法與痛點。服務這群用戶，優勢就非常大。

把1個課程長青的賣N年的秘訣數週內回收現金流的案例

https://bit.ly/3VbcdlL
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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所以好的商業定位就是非常明
確的，這個課就是以解決問題
為導向。

把一個點鑿透了，給自己同頻
的人去賦能，給用戶一个產品
解決他們的問題就可以了。

最後Lisa 用了我的方法，從 0
用 了 3 個 星 期 就 把 課 程 賣 出
去，現在累積變現了100萬台
幣。

那她是怎樣做到的呢？

來看下一步SOP。
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想賺取你的第一桶金嗎？

預約跟小船團隊的免費一對一咨詢

如果你希望在線上培訓事業中取得更多的幫助，減少試錯
的成本，盡快打通現金流，現在就可點擊下方按鈕跟我們
預約免費咨詢。我們會在咨詢中根據你的現況和想法，判

斷我們是否能夠幫助你，跑通你的商業模式。

如何做出賣到百萬美金的線上課程三個月破百萬？他們是怎麼做到？

https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3VbcdlL
https://bit.ly/3VbcdlL
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


我這3年來見過太多做課失敗的人了，他們大部分是不
知道有「測試產品」這一步的。

他們好不容易下定決心做1門課程，用老方法去做，琢
磨做課大半年，花很多錢找設計師、剪輯師，做銷售
頁、 Webinar 和錄播課，一頓操作猛如虎，一看學員
25，時間單價還不如出去打工。

最後心態直接崩掉，對自己沒信心，自己放棄了這個可
能性了。

所以老玩法，玩爛的速度越來越快，你要用新的商業視
角看待線上課程創業。

什麼該做，什麼不該做，什麼優先順序做，怎樣極低成
本做，變得極其重要。

那怎麼做呢？

那就是，沒做課前先賣課。
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掌握不打廣告的自動化銷售模式他們如何成功先賣後做課程？

“從完全沒有做任何課程的情況下就應該去成交！”

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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半年前，我開始經營的新培訓《S.T.A.R 創課系統》，
雖然說裡面有4大單元，分別是S.T.A.R，每個單元都有
不同的階段和步驟，但其實我設計這套課僅僅花了幾天
而已。  

我賣課程，沒有銷售頁，沒logo，沒有課程內容，沒有
行銷漏斗，只做了2頁PPT來解釋產品而已。那時候我
們只用了幾週時間準備了一下，然後2週小範圍內測，
靠 2 頁 PPT 銷售，結果意外的是市場反應很好。

Copyright ©
 Influspow

er LLC | 版
權

所
有

兩個星期的佛系推廣，成交了6位數美金的業績。它意
義很大，直接推翻了我們擔心市場沒有需求的迷思。

其實我們可以看到一些厲害的保險銷售，什麼都沒有，
在跟你對話的過程中就把你成交了。他們最多拿著幾張
紙，給你解釋一下產品，但其實你也不會認真看，可能
也看不懂，對吧？

如何從0只用4週開始賣出課程成功學員都做哪些領域？

“真正頂級的銷售，是跟你聊天的過程中就把你成交
了。”

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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我們有很多各行各業的課程，不做課先賣課的經驗，像
是時尚穿搭領域的 Yuan，她賣課只做了1頁資料。投
資理財領域的 Sinlee，從0用了3個星期預售，成交了
5000+美金。

戀愛顧問維維加入剛滿一個月就收入一萬美金，成功驗
證了商業模式，單價超過六位數台幣。

塔羅占卜課老師繼謙，7月份加入，用了1個多月成交了
20萬台幣。

拍片老師田珮，1個月內成交了將近10萬台幣。
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我身邊還有大量的各行各業的人，從0基礎到不做課，1
個月內快速成交用戶的案例。(查看更多案例)

我 也 把 這 些 案 例 具 體 的 ， 錄 成 了 1 個 40 分 鐘 的 免 費 課
程，在這裡提供你報名入口。你可以去免費學習一下，
看我是怎麼落地這一塊的。目前我還總結一個孵化案例
集，你也可以快速看一下。

這就是最新的知識付費打法。

如果你選擇的是做一堆錄播課再賣，必然會導致你商業
效率非常慢，如果學員上完課發現課程的教學方法有漏
洞有問題，難道你的錄播課要再重做一遍嗎？

喬布斯和馬斯克賣手機賣車，一開始用發佈會預售，絕
對不會把產品量產出來。

只要先設計好產品理念和賣點，投入市場就可以了。

那預售的概念你了解後，接下來只要定好價格，就可以
進入成交。但是我們的課程該賣多少錢？定價定多少？

把1個課程長青的賣N年的秘訣0經驗？看看他們怎麼說

https://bit.ly/3GWdPvH
https://bit.ly/3EAvoOY
https://bit.ly/3ibJLS9
https://bit.ly/3gHD6ic
https://bit.ly/3EHkJC4
https://bit.ly/3F7YVBa
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


回答你的課程該賣多少錢之前，先說一個慣性的誤區。

記住了，這個很重要，你給你的用戶解決問題的含金
量，就是定價。

學完你的課程，給他持續帶來的好處是多少？
不學的話，給他帶來的持續損失是多少？

你能量化這個數字嗎？舉個例子，你就一目了然。

如果你服務的是老闆，而你解決的痛點是：
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3.課程定價
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自媒體啟蒙的問題

帳號成長的問題

自媒體招商
加盟的問題

老闆只能給你付幾萬台幣

老闆能給你付幾十萬台幣

老闆能給你付幾百萬台幣

如何做出賣到百萬美金的線上課程數週內回收現金流的案例

“你的課程體量有多大，你花了多少時間做，完全跟
你的定價無關，你的課程定價取決於你的用戶。”

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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所以這樣就明白了吧，定價不是看同行的價格，不是看
你花了多少時間做課程，是看你提供的價值。

篩選出精準的用戶，準確找到用戶更大的痛點，並解決
它。只要符合這一點，即便是各行各業，即便早鳥價賣
4位數美金，也都能迅速賣出去。

就像我們的案例集有講述個幾個學員的經驗。

像 Ray 是從事房地產銷售和投資，他通過我們給的方
法和路徑，迅速改善了現狀，成交 4 位數美金的高單價
課程。在不到 3 個月的時候就突破了百萬的業績。現在
他有了線上課程加持，給他自己的事業也帶來了額外的
影響力。

莫宰的領域是命理領域，定價是2000美金。

投資理財領域的韋恩，提供的是幫人轉職當金融顧問的
服務，7000澳幣的客單可以輕鬆成交。

你想要優質用戶，靠價格去篩選是最簡單的方式。
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我們做課老師一定要有拒絕收錢的能力，拒絕不能拿到
結果的人。

如果你賣得太便宜，你會吸引大量低質量的人，他們自
己不行，執行力不夠，即便你提供的方法很有效，也會
變成你的方法不行。

掌握不打廣告的自動化銷售模式三個月破百萬？他們是怎麼做到？

“有些人在成交用戶，有些人在成交麻煩。”

https://bit.ly/3ATM5Ur
https://bit.ly/3EFb3YV
https://bit.ly/3VpRNpa
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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你做交付就會耗費大量的心力，還做不出成功案例，你
還要為了業績目標，不斷的讓自己成交更多人，服務一
群不同頻的用戶，你的心也很累，陷入一個惡性循環。

所以選錯用戶，賣錯價格，你會很崩潰。

想成交高單價的課程？

預約跟小船團隊的免費一對一咨詢

如果你想篩選出精準的用戶，同時成交 4 位數美金以上的
高單價課程也不愁賣，現在就可點擊下方按鈕跟我們預約
免費咨詢。我們會在咨詢中根據你的現況，判斷我們是否

能夠幫助到你達成目標，期待了解更多你的故事。

打造高單價持續盈利的線上課程他們如何成功先賣後做課程？

https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


解決了預售和定價的問題之後，下一步就是進入成交階
段了。

最快見效的方法就是從你已有的獲客渠道開始推廣。

一開始你不需要收很多人，哪怕只有10～20人都可以
開班了。現在我把上架《S.T.A.R創課系統》的經驗分
享給你。

半 年 前 ， 我 剛 成 交 完 第 1 批 學 員 ， 在  Instagram 和
Email 訂閱者內部發布了這1篇文章 (按此觀看原帖)：
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把1個課程長青的賣N年的秘訣成功學員都做哪些領域？

https://bit.ly/3BdBJPF
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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這1個多月，說實話，我太忙了，忙到直接從社群媒體
消失了，直到這週回來了，而且我們憋完了個大招回
來。這個大招叫【S.T.A.R創課系統】

這是我們這1個月的工作復盤
而我覺得真誠的展示自己，就是吸引用戶
所以就在這條路上走下去吧～

前段時間，我們團隊用了2週小範圍內測了一下
只約聊了100+位高認知的同學，很多同學要踴躍報名
我們是長期主義者，最後還是婉拒了一半以上同學加入

這是招收元祖會員，用戶篩選門檻非常高
還記得團隊跟我說，有人問她：“為什麼不讓我加入
呢？”

嗯... 因為我們是在相互篩選，不是在銷售

很多時候不實踐真不知道

這次小規模內側，另人意外的是沒想到市場反應這麼好
二個星期的佛系推廣做到了6位數美金的業績

但是說實話，每次看到Stripe我是很焦慮的...一點都不
開心，上週我緊急的叫停了所有原本預定的影片更新，
直播和各種宣發

我們根本不想收這麼多人，因為我要保證最棒的交付質
量，第一批用戶，我要實打實的做好連接，來完善
【S.T.A.R創課系統】的服務

這就是未來一段時間，我們團隊將會做的事情。
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如何做出賣到百萬美金的線上課程0經驗？看看他們怎麼說

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


37

做
課

 &
 賣

課
SO

P板
塊

Copyright ©
 Influspow

er LLC | 版
權

所
有

堅持長期主義！

當你第一批服務好，後續的發展就會越來越快。

那明白了篩選的重要性，假設現在你已經設計好大綱，
選好核心人群，下一步具體怎麼獲取核心用戶，怎麼成
交用戶呢？

在產品初期，篩選比變現重要。

你收的學員如果都是鐵粉，喜歡你、信任你，他們執行
力好，就會容易跑通。

他們跑通了，他們真實的成績和案例，就會成為你後續
行銷最有利的武器。

這也是為什麼《S.T.A.R 創課系統》收的第1批學員是我
小範圍帶的人。非常多人加入課程第1個月就跑通現金
流，3個月內破百萬業績，所以我們的成功案例孵化率
是同行裡面最高的，他們的變現速度也是最短的。

當 時 特 別 多 人 不 理 解 我 為 什 麼 這 麼 做 ， 還 私 下 問 我 ：
「為什麼能收費的不收了呢？」

聽我解釋一下。

掌握不打廣告的自動化銷售模式數週內回收現金流的案例

https://bit.ly/3F7YVBa
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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你可以把前面幾節當視聽課免費放出來。
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方法一 課程試聽

方法二 直播成交

在你的公開社群平台或者私域流量池，Email名單內部
也可以做直播成交。

當 你 上 架 一 個 產 品 的 時 候 ， 應 該 會 收 到 大 量 的 產 品 諮
詢，同時你也需要做到產品的價值觀教育，也就是潛在
用戶為什麼要買？

所以預售直播就像是一個，把正式課程的整體方法論濃
縮成一個小型試用裝，來給觀眾體驗的。

因此，如果能開直播成交的話，就是等於給用戶一個免
費體驗你的課程的機會。

讓他們來聽，體驗一番，產生需求和好奇，最後你再來
去對應他們的產品諮詢，成交就是自然而然的事情。

打造高單價持續盈利的線上課程三個月破百萬？他們是怎麼做到？

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


課程是虛擬產品，它是由2套內容組成：
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1套是
課程內容

1套是
銷售內容

我想問你：課程內容和銷售內容，你要先從哪個做起
呢？這是大部分做課失敗的人會踩的坑。

直接告訴你答案，肯定是先做銷售內容  ，再做課程內
容。

當你想賣課程的時候，從課程內容開始做起來，是錯誤
的。為什麼呢？

你的課程內部再怎麼好
沒人買的話就沒人知道了

例如你做了一個超級好吃的月餅，你的包裝盒做得不
好，是用塑料袋裝的，別人會覺得好吃嗎？

做好吃的月餅很重要，跟它同等，甚至更重要的是價值
包裝得好。

如何從0只用4週開始賣出課程他們如何成功先賣後做課程？

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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特別是網路賣虛擬產品，看不到摸不著，如果你不會課
程的價值包裝，學員看起來你賣的是一堆錄播影片，怎
麼可能會有一眼就想買的衝動？

那這個價值包裝怎麼做呢？

你的銷售內容需要包含下面幾個問題的推導：
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你要站在用戶的角度，有說服力的回答這些問題。

到底面向誰做的產品

什麼樣的解決方案

值得信賴嗎

有充分的跟你買的理由嗎

購買時有風險嗎

01

02

03

04

05

如何做出賣到百萬美金的線上課程成功學員都做哪些領域？

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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我給大家一個具體案例，就是《YouTube金牌運營秘
笈》成交了7000+學員的方法。

到底面向誰做的產品？

值得信賴嗎？

有充分的跟你買的理由嗎？

購買時有風險嗎？

答案：3年前剛想自媒體創業的我，不知道怎麼把
YouTube頻道做起來的人。

答案：解決YouTube流量變現問題。

你可以過去的自己做為案例
你可以找一些名人、權威人士、權威機構、
報社為你背書 
(最強力) 你可以展示你的學員超級案例來說
明，它能進一步證明，你的課程提供的好處
是可以實現的

1.
2.

3.

答案：靠你的定位和個人品牌。

答案：用戶購買的時候都會擔心風險，你可以提供
退款政策。

什麼樣的解決方案？

答案：這裡有3個方法

根據這樣的底層邏輯去設計，你就可以做出一個成交率
非常高的銷售頁。

掌握不打廣告的自動化銷售模式0經驗？看看他們怎麼說

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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而銷售頁本質上是1篇最全方位的銷售內容，是1篇文
章，只是設計成了網頁而已。
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銷售頁上面的內容可以放在任何宣傳渠道使用，不僅僅
是銷售頁，例如 Webinar，銷售信之類的都可以的。

你可以挑著內容，在不同的渠道和板塊，把它放進去，
對你的推廣效率和效果都會有所提升。

一直卡在課程的內容嗎？

預約跟小船團隊的免費一對一咨詢

如果你已經有製作課程的知識，但一直未能把內容提煉和
包裝起來，令用戶看到就想買，現在就可點擊下方按鈕跟
我們預約免費咨詢。我們會在咨詢中了解你的課程是否具

備商業價值，和我們是否能夠幫助到你達成你的目標。

https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
https://bit.ly/3u3Qj87


做課老師的惡夢是什麼？

辛苦做完了全部課程，賣了1波之後就再也賣不動了。
例如上架第1個月賣了幾萬美金，第2個月回歸0。

那根本就不是大家所追求的被動收入了。

你如果想要越來越輕鬆，給你2個讓你的課程持續變現
的原則。

43

6.長遠發展
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原則一 做好單一爆品

你先把1門課程打造成爆品，用戶更容易記住你的專業
定位。讓它持續的賣，越賣越好。

例如，你想說自己某個領域很厲害，你不用自己講，讓
人家看到你學員群人數，就不言而喻了。

用戶決定買誰的課，也會掂量買個最多人挑的。

別一下子做好幾個課程，分散你的流量、你的運營能力
和你用戶的注意力。

也不要指望如果賣不好一門課，就持續做別的課，別的
就能賣得好。

如何從0只用4週開始賣出課程三個月破百萬？他們是怎麼做到？

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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原則二 用戶大於流量

大家有思考過為什麼偶爾百萬網紅會喊窮嗎？

因為他們的流量雖然很大，但是他們的內容裡面沒有展
示到他自己解決某個問題的專業能力。

他的用戶群雖然很大，但是那些用戶的需求又很隨機，
非常不精準。

大網紅除了賣廣告變現，其實很難找到一個更好的業務
去接住這些流量，所以變現才會那麼差。

記住了，粉絲量不等於變現。
了解用戶，吸引精準用戶才能變現。

別做泛流量，你的打法會很亂，你要選一個好的專業垂
直人群，不斷的做精準內容吸引他們就可以了。

那怎麼做呢？
例如之前提到過的學員 Ethan 做的是 Shopify電商教
育，因為他本來就在這一塊就拿到過結果。但是你不覺
得，教電商的課程這麼多？他的差異化是什麼？

他教學員如何透過Tiktok這個渠道獲客，而Tiktok獲客
是一個新趨勢，他又很好的抓到了這個潮流。

很明確，他需要吸引的用戶就是想要學習開電商網店的
人。

把1個課程長青的賣N年的秘訣他們如何成功先賣後做課程？

https://bit.ly/3u2ZPII
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


45

做
課

 &
 賣

課
SO

P板
塊

當他有這個明確目標就知道怎麼找流量了，他的選題像
是：
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這些選題都是跟他的課程高度關聯，所以每一個流量都
很容易倒推到課程產品，Ethan就不需要那麼多流量。

他在剛開課只預售了2天的時間，就賺到3600美金。當
時他的 YouTube 也只經營了2個月，訂閱只有1000，
觀看次數也在7-800上下，變現效率比大部分人都高。

這個月我問他的時候，距離他開始賣課程剛好3個月，
他已經收到了將近100名學員，他已經成交了將近170
萬台幣，基本是純利潤。

這在行業裏面是很罕見的。為什麼？

大家看到 YouTube 廣告賣課最多賣的是什麼課？是不
是賣電商課？Ethan 不需要打廣告，他用我的獲客方法
源源不斷的從 YouTube 獲得免費用戶，就可以把廣告
投放的成本給省下來。

所以他只有1個人、 1門課、1個群，他就是名副其實的
超級個體。

掌握不打廣告的自動化銷售模式成功學員都做哪些領域？

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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成為超級個體
總結一下，以下就是高利潤線上課程打造的全體路徑：
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01 02

課程定位

成為
超級個體

03

0405

06

測試產品

長遠發展

製作課程

課程定價

成交學員

從以上的步驟，你可以得出什麼結論呢？
那就是你並不需要團隊去完成這件事情，你的時間、場
地和人際關係都是自由的。

打造高單價持續盈利的線上課程0經驗？看看他們怎麼說

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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就像當我在寫這本書時我在清邁，當我在設計此書時在
馬六甲，而當你看到這本書時我肯定已經在其它國家旅
居了，然而並不影響給你傳遞這份價值。

很多人稱呼這種職位英文叫 Freelancer，但我更愛叫
他超級個體。你想做超級個體，得滿足2個條件：

首 先 ，你得有產品， 能 自 動 化 交 付 的 虛 擬 產 品 是 最 好
的，像是線上課程。

其次，你得有長青精準的流量，這也是為什麼我近幾年
把主力放在 YouTube 經營。它能獲得自動化長青的流
量，你做的每一部影片，後續都會持續為你帶來用戶，
你的回報會以滾雪球式增加，越做越輕鬆。

線上課程事業確實可以自動化，但是我還是奉勸大家，
要持續地經營品牌，產出優質內容，做個長期主義者。

我說一個現象，那個現象叫「我看你半年後有沒有翻車
現象」。

當 你 剛 上 架 一 個 產 品 的 時 候 ， 很 多 人 會 私 信 諮 詢 你 產
品，但是問完就沒影了。

隨著你的長期經營，你會觸及到越來越多新用戶，但是
大部分人不會看完你的內容和銷售信就立即成交的。

他們會潛伏在你身邊，默默翻看你的內容，默默觀察你
的 學 員 案 例 是 否 真 實 ， 然 後 等 幾 個 月 甚 至 1 年 後 的 某
天，他突然下決心，一來就報名。

持續經營和善待那些問完就消失的人，他們不是真的消
失，只是需要一點時間去信任你，或者去信任他自己。

如何從0只用4週開始賣出課程數週內回收現金流的案例

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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不要帶著割韭菜的心態去做知識付費，那做不長久的。

你的臉只有1張，不要揮霍。

把你的課程不斷優化迭代，不要成交那些不合適的人，
多跟做知識付費厲害的人學習，不一定要聽我的課，但
一定要學同類的，這樣會讓你走得更長遠。

長期的輸出價值
滾雪球效應會越來越多

想成為一個超級個體嗎？

預約跟小船團隊的免費一對一咨詢

如果想在時間、場地和人際關係自由的情況下，利用網路
有效地傳遞你的價值，滾雪球式的增加你的收入，現在就
可點擊下方按鈕跟我們預約免費咨詢。我們會根據你的現

況給予意見，讓你在網路創業的路上走得更順、更遠。

把1個課程長青的賣N年的秘訣三個月破百萬？他們是怎麼做到？

https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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問 什麼樣的人適合做知識付費？

學校老師，專業人才：他們具備教學和知識傳授技能，比
較適合轉型做知識付費。

具備一技之長和興趣愛好的普通人：比如自身有一定的知
識沉澱，熱愛分享，例如工作經驗或在某領域有一些技
能。如果你具備一些興趣愛好和特長，都可以分享出去，
嘗試做知識付費。

自媒體人/網紅：可以依靠自身影響力，將價值觀和需求相
似的用戶匯集起來，用戶也更願意付出信任，為自媒體人
提供的知識服務買單。

企業老闆：可以利用一套線上課程，在網路獲取精準用
戶，用線上課程來低成本教育用戶，然後把買課的高質量
用戶導入到公司原來的業務裡面，為後端產品帶來業績。

知識付費，本質上是透過認知差和信息差變現。再普及的
知識，還是有人知道，有人不知道，其中就存在信息差。
即便學員知道自己能學，他沒有這個時間，還是會選擇付
費來快速解決問題。

所以知識付費賺的是降維打擊的錢，賣的是一套解決方
案，只要你具備解決問題的知識，都可以做。

如何做出賣到百萬美金的線上課程他們如何成功先賣後做課程？

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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問 我有拖延症，如何快速把課程做出來？

很多人問我做課為什麼這麼快，確實我們設計1套課程只
需要花很少的時間，最多幾天，投入市場成交，1～2週時
間回收6位數美金，包括我們培養了很多1～3個月從0備課
到賣破百萬的同學，這是有方法的。

幾句話總結流程就是：

01 打造 Beta 版課程

02

03

04

在已有用戶群預售，評估銷量和感受需求
小範圍推廣

從而判斷切入點是否符合市場，教學方法是否
有效，獲取行銷案例素材

收集反饋，迭代課程，收集見證

完善課程，正式長青銷售

打造高單價持續盈利的線上課程成功學員都做哪些領域？

https://bit.ly/3gJyRD2
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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篇幅有限，我有把更具體的製作和銷售流程，錄成一個 40
多分鐘的免費公開課，希望能幫你把這個原點打通。

對了，在免費公開課的最後，我會限量送前100人我們內
部使用的《創課加速秘籍包》，包括一些保姆級的高效軟
件分享，幫你加快執行的效率。

做課有新的方法，知識付費也在不斷升級。

這個時代還在堅守老方法的人，也就是把全套課程做出來
再賣，就是刻舟求劍，墨守成規。

以商業的視角去對待線上課程創業，什麼該做，什麼沒必
要做，什麼優先順序做，怎麼用極低的財務、時間和機會
成本做，變得極其的重要。

如何做出賣到百萬美金的線上課程三個月破百萬？他們是怎麼做到？

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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問 我總擔心自己教不好，課錄不好？

很多人會陷入完美主義，包括我。

如果我在寫這本書時一直糾結完美，那麼半年可能都未必
能寫出來。

所以做課程不要陷入完美主義，因為根本不可能完美。

先做出 Beta 課程，投入市場，再根據學員的反饋來優化
迭代，就像 iPhone 一樣！

如果沒有第一代 iPhone 就沒有 iPhone14。

如何從0只用4週開始賣出課程0經驗？看看他們怎麼說

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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問 我不夠專業還能做知識付費嗎？

做知識付費如果是最專業的才能做，那全部知識領域能賺
錢的只有頭部的那一個人，但事實並非如此。

我們見到1個有利潤的課程領域，會有好多老師出課，並
且都能賺到錢。

做課程是為了給學員解決問題，所以你不一定要成為最頂
尖的專家才能出課，只要我們清楚自己的潛在學員是誰，
能教給他們什麼，解決他們什麼問題，就可以做。

反而那些行業內最頂尖的人，雖然水平很厲害，但是第
一：他們大多數不會出課程。第二：即便出課程，跟用戶
溝通的教學語言水平太高會不夠接地氣，問題就出在這。

小白裡面有小小白，比高手教小小白要好得多，因為小白
更懂小小白的處境，更同頻教得更好。

站在3樓的人，會比站10樓的人
更清楚1樓的人需要什麼協助

千萬不要因為覺得自己不專精而打退堂鼓，如果你什麼都
不會，反而你很自由，沒什麼限制，你什麼都能做，你現
學也完全沒問題。

把1個課程長青的賣N年的秘訣數週內回收現金流的案例

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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問 我想做知識付費，但好像我沒什麼可教的，
怎麼辦？

我想分享一下自己的經歷，給你一些啟發。
雖然在早期我做的業務是自媒體經營培訓，但其實從0起
步時，我也不知道自己能教什麼，也不是一個專家才開始
的。

當時，我只是做了2件事：

第 1，我定下了人生的一個目標：「拿著MacBook全世界
邊旅行邊賺錢」

第 2 ，對外公開分享我為了實現此目標所做的一切努力，
包括我的自媒體學習經歷、觀點和 Lifestyle，你可以看我
的頻道，這就是一路下來的紀錄。

結果我發現，世界上有非常多跟我同頻的人，我能連接到
他們，給他們帶來價值。

很多人透過我的現學分享，慢慢在同一條路上受益，所以
才成就了我「專家」的人設。

小白能不能成長？一定能成長。

任何所謂的高手，以前都是小白

不是變得很厲害才做老師的，不然我想問你，「厲害」是
怎麼定義的呢？

掌握不打廣告的自動化銷售模式他們如何成功先賣後做課程？

https://bit.ly/3gGSxr8
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


肯定是勇於分享，做知識付費的路上，慢慢地往專家高手
的方向進化的。

我不是一個「專家」才開始分享的，也是個學習者，不斷
地輸出，不斷地學，直到現在也是如此。

知識付費對人人都是個機會，你可以當場把輸入到的知
識，立即在社群媒體中輸出。

例如，你在學吉他，你把你學到的那個彈法，立即分享出
去，過去學會的知識和經驗，現在分享出來。
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你現在專攻哪個
領域呢？

你過去在什麼
領域有過積累
或者解決過什
麼問題，得到
什麼結果呢？

現有什麼計畫呢？

你現在的
Lifestyle 是怎
樣的呢？

你只要圍繞上面的 4 點去真實分享就可以了。

慢慢不知不覺中，你會發現自己在給一群同頻的人提供價
值，你再透過他們的反饋，做一門課程去解決他們的問
題，你就是在知識付費創業。

如何從0只用4週開始賣出課程成功學員都做哪些領域？

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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問 會不會被人說割韭菜？

我認為割韭菜是一個抽象的概念，可以具體定義為以下2
個層面。

第 1，你明知道教學方法是沒效的，還要拿出去銷售。
第 2，你明知道成交眼前的某位學員，他也做不出結果，
還要成交。

做課老師想把課程賣好，首先得做好個人品牌，如果沒有
正確的價值觀，長期會破壞你的個人品牌。

經營個人品牌是終生事業，不是短期項目。

項目崩了可以換一個
個人品牌崩了你只能投胎了

所以保持正確的價值觀，堅守上面的 2 個原則，你就是在
給學員提供真正的價值。

任何人剛開始做課程的時候也會有這種擔心，最早賣出第
1 份時也會忐忑，但只要你把學員交付好，學員有給你正
向的評價，你就不會有這種感覺了，反而你會有一種教人
的資格感。

所以不要擔心，認真做好交付，學員能取得效果，就說明
你的教學是成功的。

把1個課程長青的賣N年的秘訣0經驗？看看他們怎麼說

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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結語

當你看完此書時，證明你是一個積極努力的人，你真的
很想打造自己的網路事業。

這邊我還是要給你一個忠告：

結
語
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學習並不會讓你成長，一邊學習，一邊從現階段你可以
實操的地方先開始執行，才是成功的捷徑。

99.9% 的人想的都是，看完書覺得長知識了，學到很多
道理，但現階段「我」做不到啊，等我學多 2 個月再算
吧，或者猶豫，猶豫就是選擇放棄。

沒有人上來就這麼厲害，每位高手都是在實操的過程中
漸漸變厲害的。

就 像 上 面 我 說 過 的 ， 可 能 你 認 為 自 己 在 某 領 域 只 有 5
分，但社會上絕大部分人都處於0～4分的階段，你不需
要跟10分的高手比，你完全可以教不如你的人。

一邊思考，一邊行動，再複盤，再行動

如何做出賣到百萬美金的線上課程數週內回收現金流的案例

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


你在教別人的同時，也不斷被動的逼自己快速地自我迭
代，你很快也會接近8～9分。

希望這本書的知識你可以實際運用到自己身上，你只有立
即付出實踐，立即去做，才能沈澱為你真正的知識。

我也衷心希望你在未來可以打造 1 份未來屬於你自己的網
路事業。

在這條路上，一起加油！

祝好。
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結
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掌握不打廣告的自動化銷售模式三個月破百萬？他們是怎麼做到？

https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur


追蹤 小船 IG 訂閱 YouTube 參加 免費公開課添加 小船 LINE
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想
了

解
更

多
？
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歡迎把學習進度
和心得分享到你
的 IG 限時動態

按此追蹤小船 IG

記得
@littleboattan 
讓我知道

對做線上課程，
網路事業感興趣
的朋友

按此訂閱我的
YouTube 頻道

想學習更核心的
做課實操經驗

按此參加免費
公開課

想了解更多？

想即時收到小船
最新的消息

按此添加小船的
LINE 

想成為我們的下一位成功學員嗎？

預約跟小船團隊的免費一對一咨詢

如果你想要透過知識付費的新商機來建立起一個可變現至
少 100 萬美金的線上培訓事業，現在就可點擊下方按鈕跟
我們預約免費咨詢。我們期待跟你的合作，也期待你能成

爲我們的下一位成功學員！

打造高單價持續盈利的線上課程他們如何成功先賣後做課程？

https://bit.ly/3OFznhG
https://bit.ly/3gGSxr8
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3Us8ZJL
https://bit.ly/3OFznhG
https://bit.ly/3gGSxr8
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3Us8ZJL
https://bit.ly/3Us8ZJL
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3u3Qj87
https://bit.ly/3ikeRqM
https://bit.ly/3ATM5Ur
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